Otworz wtasna multiagencje i zacznij zarabia¢ na
ubezpieczeniach

W obecnych czasach coraz wiecej oséb zdaje sobie sprawe z istoty
posiadania odpowiedniego ubezpieczenia. Zaréwno indywidualne, jak i
firmowe polisy sa niezbedne dla zapewnienia bezpieczenstwa finansowego
w przypadku niespodziewanych zdarzen. W zwigzku z tym - branza
ubezpieczeniowa stale rozwija sie, a otwarcie wltasnej multiagencji moze
by¢ swiethnym pomystem na biznes.

Multiagencja ubezpieczeniowa - co to?

Multiagencja to firma, ktéra wspétpracuje z kilkoma towarzystwami
ubezpieczeniowymi, oferujgc swoim klientom szeroki wybdr polis. Jako agent
multiagencji mozesz reprezentowac rézne towarzystwa ubezpieczeniowe, co daje
wiekszg elastycznosd¢ i dostep do réznorodnych produktéw.

Dlaczego warto otworzy¢ multiagencje?

Wtasna multiagencja ubezpieczeniowa to atrakcyjna opcja biznesowa z kilku
powoddéw. Branza ubezpieczeniowa stale sie rozwija sie, a popyt na réznorodne
rodzaje polis ubezpieczeniowych nie maleje. Ludzie zawsze bedg potrzebowac
ochrony dla swojego zdrowia, pojazdéw, domdw, przedsiebiorstw i innych aktywow.
Otwarcie multiagencji pozwala na wspétprace z wieloma réznymi firmami
ubezpieczeniowymi. To oznacza, ze jako wtasciciel agencji mozesz oferowac¢ swoim
klientom szeroki wybdér produktéw i ustug, dopasowanych do ich indywidualnych
potrzeb orazbudzetéw. Dzieki temu zwiekszasz szanse na pozyskanie klientéw i
budowanie trwatych relacji biznesowych.

Zatozenie multiagencji ubezpieczeniowej - jak to zrobic¢?
Zeby zatozy¢ wtasng multiagencje ubezpieczeniowg musisz:

e posiadad licencje agenta ubezpieczeniowego,

e zatozy¢ dziatalno$¢ gospodarczg (jednoosobowg z wpisem do CEIDG, badz
spotke prawa handlowego z wpisem do KRS),

e optaci¢ polisy OC multiagenta.



Jak uzyskad licencje posrednika ubezpieczeniowego?

e Zacznij od wybrania odpowiedniej, upowaznionej do wydania licencji instytucji -
beda nimi Komisja Nadzoru Finansowego (KNF) lub Polska Izbe Ubezpieczen
(PIU)

e Przygotuj sie do egzaminu licencyjnego, ktéry ocenia wiedze z zakresu
ubezpieczen, prawa ubezpieczeniowego, etyki zawodowej oraz umiejetnosci
praktycznych agenta. Wskazane jest ukonczenie specjalistycznego szkolenia
dla agentéw ubezpieczeniowych.

e Zarejestruj sie na egzamin - skfada sie on z czesci pisemnej i ustnej.

Po zaliczeniu egzaminu, zt6z wniosek o wydanie licencji do odpowiedniej instytucji
wraz z wymaganymi dokumentami i optatami. Po pozytywnym rozpatrzeniu wniosku
i uregulowaniu optat, otrzymasz licencje agenta ubezpieczeniowego, ktéra uprawnia
do wykonywania zawodu w Polsce.

Wspétpraca z towarzystwami ubezpieczeniowymi

Zeby podpisa¢ umowe agencyjng z towarzystwem ubezpieczeniowym, nalezy
zwrdcic sie do lokalnego przedstawicielstwa firmy, z ktérg chciatbys wspétpracowad,
pozytywnie przejs¢ proces kwalifikacyjny i ustali¢ warunki wspétpracy.

Przed podpisaniem umowy, zaktad ubezpieczeh wymaga od agenta dostarczenia
dokumentéw potwierdzajgcych prowadzenie dziatalnosci gospodarczej,
zaswiadczenia o niekaralnosci oraz swiadectwa ukonczenia szkoty Sredniej.
Multiagent musi takze posiada¢ polise OC multiagenta.

Dziatalno$¢ agencyjng mozna rozpocza¢ dopiero, gdy instytucja nadzorujaca uzyska
informacje o wpisie kandydata do rejestru agentéw.

Instytucjg nadzorujacy jest zaktad ubezpieczen, na rzecz ktérego dziatasz jako agent
ubezpieczeniowy i ktory udziela ci pethomocnictwa do wykonywania czynnosci
agencyjnych w jego imieniu.

Otrzymane petnomocnictwo, musi mie¢ forme pisemng - inaczej moze by¢ uznane za
niewazne.

Formy prowadzenia dziatalnosci

Agencja moze byc¢ zarejestrowana jako jednoosobowa dziatalnos¢ gospodarcza lub
jako jedna ze spoétek prawa handlowego - spétka jawna, spétka komandytowa, spotka



komandytowo-akcyjna, spétka z ograniczong odpowiedzialnoscig lub spétka akcyjna.
tatwiejszy start?

Diamond Finance oferuje kursy i szkolenia dla 0oséb zainteresowanych praca
posrednika. Te programy pomogg Ci zrozumie¢ prawng strone branzy, etyke
zawodowa, techniki sprzedazy i zarzadzanie ryzykiem. Zdobycie odpowiedniej
wiedzy i umiejetnosci jest kluczowe dla osiggniecia sukcesu jako agent
ubezpieczeniowy.

Ponadto, zapewniamy agentom wszystko, co potrzebne do udanego rozwoju kariery
- od szkolen po specjalistyczne narzedzia takie jak porownywarka DFS24.

Chetnie pomozemy postawic Ci pierwsze kroki w branzy ubezpieczeniowej, a
nastepnie zadbamy o Twdj rozwdj. Nasze zasoby i innowacyjne narzedzia pomogg Ci
w fatwy sposdb zoptymalizowad prace i uzyskac satysfakcjonujgce wyniki.
Wspobtpraca z nami to dostep do ofert kilkudziesieciu towarzystw
ubezpieczeniowych.

Diamond Finance - dlaczego warto?

e Unikalny model wspédtpracy

Szanujgc Twojg marke wtasng dbamy o partnerski model wspétpracy i nie
wymagamy wytgcznosci. U nas nie stracisz swojej tozsamosci rynkowej. Docenimy
Twoéj wypracowany sposob prowadzenia biznesu.

e Stabilny rozwdéj biznesu

87% Agentdéw wspdtpracujgcych z nami ponad 3 lata zbudowato stabilny,
dtugofalowy biznes i cieszg sie sukcesem w branzy ubezpieczeniowe;j.

e Odchodzimy od korporacyjnych zwyczajéw

U nas nie musisz martwic¢ sie planami sprzedazowymi ani korporacyjnymi
procedurami. Zapewniamy swobode dziatania, pozwalajgc skupi¢ sie na budowaniu



relacji z klientami i rozwijaniu biznesu.

e Wsparcie profesjonalistéw

Nasz doswiadczony zespét menedzerdéw i praktykéw zapewnia nie tylko ptynne
wdrozenie, ale takze state wsparcie merytoryczne oraz technologiczne dla
wszystkich naszych Partneréw.

e Innowacyjne narzedzia

Zapewniamy naszym Partnerom caty zestaw nowoczesnych rozwigzan, utatwiajgcych
codzienng prace. Od kalendarza szkolen, przez systemy CRM i do dokumentacji, po
platforme DFS24 - autorska porownywarke online, gdzie w ciggu kilku sekund
otrzymasz dane na temat ofert 19 towarzystw ubezpieczeniowych.

e Wsparcie marketingowe

Oferujemy wsparcie marketingowe, w tym darmowg strone www i wizytéwke Google
dla kazdego Agenta, a takze materiaty reklamowe, takie jak banery, plakaty i ulotki.

e Doceniamy Twojg prace

Dla naszych partneréw organizujemy konkursy z atrakcyjnymi nagrodami.
Posiadamy tez VIP Klub, ktéry zapewnia dodatkowe profity, takie jak wyzsze prowizje
sprzedazowe czy dedykowane konkursy.

Chcesz do nas dotaczy¢? To proste!

Nasz proces rekrutacyjny jest bardzo prosty. Jesli zdecydujemy sie podjgc
wspotprace, przed Tobg tylko trzy proste kroki:



e Podpisanie umowy o wspétprace lub umowy zlecenie.

e Szkolenia i egzaminy dla oséb ubiegajacych sie o wykonywanie czynnosci
agencyjnych (KNF).

e Rozpoczecie wspétpracy przy biezgcym wsparciu.

Skorzystaj z naszych zasobow i doswiadczenia, rozwijaj z nami swoj biznes!
Przeczytaj wiecej i aplikuj tutaj.

o Udostepnij

e Drukuj
e PDF
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