Placéwka franczyzowa. otwdrz witasna multiagencje
ubezpieczeniowa

Obecnie coraz wiecej oséb szuka sposobéw na rozwdj swojej kariery
zawodowej poprzez prowadzenie wiasnego biznesu. Jednym z
interesujacych modeli jest otwarcie placowki franczyzowej, szczegdlnie w
branzy ustug finansowych, takich jak ubezpieczenia.

Franczyza ubezpieczeniowa - co to?

Franczyza to sposdéb prowadzenia dziatalnosci gospodarczej, w ktérym
przedsiebiorca (franczyzobiorca) otrzymuje prawo do wykorzystania marki,
produktéw oraz wsparcia biznesowego danej firmy (franczyzodawcy) w zamian za
przestrzeganie okreslonych warunkéw.

Franczyza ubezpieczeniowa to specyficzny model wspétpracy, gdzie agent prowadzi
wtasng dziatalnos¢, ale pod szyldem multiagencji. To doskonata opcja dla oséb
pragngcych zachowad niezaleznos¢, réwnoczesnie korzystajgc z doswiadczenia i
wsparcia duzego gracza na rynku ubezpieczeniowym.

Taka forma wspétpracy umozliwia wykorzystanie juz istniejgcego modelu
biznesowego, co istotnie redukuje ryzyko przedsiewziecia. Nie trzeba startowac od
zera ani samodzielnie tworzy¢ strategii marketingowej czy operacyjnej. Otrzymuje
sie wsparcie ze strony centrali franczyzowej oraz mozliwos¢ dziatania pod
renomowang markg, co utatwia pozyskiwanie klientéw i budowanie
rozpoznawalnosci na rynku.

Dlaczego warto?

Wsparcie biznesowe

Jeden z gtéwnych atutédw otwarcia placéwki franczyzowej to wsparcie ze strony
franczyzodawcy. To moze obejmowac szkolenia, pomoc w marketingu i promocji, a
takze dostep do sprawdzonych proceséw i systemoéw.

Rozpoznawalnos¢ marki

Korzystajgc z marki juz ugruntowanej na rynku, franczyzobiorca zyskuje zaufanie
klientdw od samego poczatku dziatalnosci. To moze znacznie utatwi¢ pozyskiwanie



klientéw i budowanie relacji biznesowych.

Dostep do réznorodnych produktéw

Wtasna multiagencja ubezpieczeniowa daje mozliwos¢ reprezentowania kilku
réznych firm ubezpieczeniowych, co zwieksza dostepnos¢ produktéw i umozliwia
dopasowanie oferty do indywidualnych potrzeb klientéw.

Niskie ryzyko

W poréwnaniu z rozpoczeciem biznesu od zera, otwarcie placéwki franczyzowej
moze by¢ mniej ryzykowne. Model franczyzowy opiera sie na sprawdzonych
metodach i systemach, co moze zmniejszy¢ ryzyko niepowodzenia.

Franczyza ubezpieczeniowa - otworz multiagencje z Diamond Finance

Multiagencja ubezpieczeniowa to firma, ktéra dziata jako posrednik miedzy klientami
a réznymi firmami ubezpieczeniowymi. Jej agenci sprzedaja polisy ubezpieczeniowe
réznych rodzajéw, zarabiajgc prowizje od kazdej sprzedazy.

Zaktadajgc multiagencje we wspoétpracy z Diamond Finance, masz pewnos¢, ze
otrzymasz wsparcie na kazdym etapie tego procesu - od szkolen, potrzebnych do
zdania odpowiednich egzamindw oraz uzyskania licencji posrednika
ubezpieczeniowego, przez pomoc z dokumentacjg, az po nowoczesne narzedzia,
ktére pomogg Ci w codziennej pracy.

W Diamond Finance kierujemy sie hastem - Twoja marka, nasze zasoby.
Zapewniamy kompleksowe wsparcie dla oséb zainteresowanych pracg jako agenci
ubezpieczeniowi. Kursy, szkolenia, specjalistyczne narzedzia i dostep do ofert wielu
towarzystw ubezpieczeniowych to tylko niektére z korzysci, jakie mozesz uzyskad,
stajgc sie naszym Partnerem.

Dlaczego multiagencja?

Posiadanie wtasnej multiagencji ubezpieczeniowej otwiera mozliwos¢ wspétpracy z
wieloma firmami ubezpieczeniowymi jednoczesnie. Dzieki temu mozemy zaoferowac
naszym klientom szeroki wybér réznorodnych produktéw. To oznacza, ze mozesz
zapewni¢ konsumentom dostep do najbardziej atrakcyjnych ofert na rynku, ktére sg
dopasowane do ich indywidualnych potrzeb i budzetu.

Elastycznos¢ w wyborze polisy to gwarancja szybkiej reakcji na zmieniajgce sie
trendy na rynku. Mozliwos¢ szybkiego dostosowania oferty do oczekiwanh klientow



pozwala nam utrzymac konkurencyjnosc¢ i zadowolenie klientow.
Diamond Finance - benefity partnerstwa

Unikalny model wspétpracy

Szanujgc Twojg marke wtasng dbamy o partnerski model wspétpracy i nie
wymagamy wytgcznosci. U nas nie stracisz swojej tozsamosci rynkowej. Docenimy
Twdj wypracowany sposdb prowadzenia biznesu.

Stabilny rozwéj biznesu

87% Agentdéw wspotpracujgcych z nami ponad 3 lata zbudowato stabilny,
dtugofalowy biznes i cieszg sie sukcesem w branzy ubezpieczeniowej.

Odchodzimy od korporacyjnych zwyczajéw

U nas nie musisz martwic¢ sie planami sprzedazowymi ani korporacyjnymi
procedurami. Zapewniamy swobode dziatania, pozwalajgc skupi¢ sie na budowaniu
relacji z klientami i rozwijaniu biznesu.

Wsparcie profesjonalistéw

Nasz doswiadczony zespdét menedzerdw i praktykdéw zapewnia nie tylko ptynne
wdrozenie, ale takze state wsparcie merytoryczne oraz technologiczne dla
wszystkich naszych Partneréw.

Innowacyjne narzedzia

Zapewniamy naszym Partnerom caty zestaw nowoczesnych rozwigzan, utatwiajgcych
codzienng prace. Od kalendarza szkolenh, przez systemy CRM i do dokumentacji, po
platforme DFS24 - autorska poréwnywarke online, gdzie w ciggu kilku sekund
otrzymasz dane na temat ofert 19 towarzystw ubezpieczeniowych.

Wsparcie marketingowe

Oferujemy wsparcie marketingowe, w tym darmowg strone www i wizytéwke Google
dla kazdego Agenta, a takze materiaty reklamowe, takie jak banery, plakaty i ulotki.

Doceniamy Twojg prace

Dla naszych partneréw organizujemy konkursy z atrakcyjnymi nagrodami.
Posiadamy tez VIP Klub, ktéry zapewnia dodatkowe profity, takie jak wyzsze prowizje



sprzedazowe czy dedykowane konkursy.
Chcesz do nas dotaczy¢? To proste!

Nasz proces rekrutacyjny jest bardzo prosty. Jesli zdecydujemy sie podjgc
wspotprace, przed Tobg tylko trzy proste kroki:

e Podpisanie umowy o wspétprace lub umowy zlecenie;

e Szkolenia i egzaminy dla os6b ubiegajgcych sie o wykonywanie czynnosci
agencyjnych (KNF);

e Rozpoczecie wspodtpracy przy biezgcym wsparciu.

Diamond Finance zapewni Ci tatwy start w ubezpieczeniach - od
potrzebnych kurséw, po pomoc z dokumentacja oraz biezace wsparcie w
codziennych obowiazkach.

Skorzystaj z naszych zasobow i doswiadczenia, rozwin z nami swdéj biznes.
Podoba Ci sie, to co czytasz? Nie czekaj - odezwij sie do nas! Ty tez mozesz
zostac¢ Partnerem Diamond Finance.
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