Wielu agentow, ktérzy wchodza do branzy ubezpieczeniowej, zadaje sobie
jedno pytanie: lepiej dziata¢ samodzielnie czy rozpocza¢ wspotprace z
multiagencja? Obie sciezki sa mozliwe, ale réznia sie nie tylko zakresem
obowigzkdw, ale tez tempem rozwoju, dostepem do narzedazi i
bezpieczenstwem biznesowym.

Z perspektywy wieloletniego doswiadczenia wiemy jedno: dobrze zaprojektowany
model partnerski moze nie tylko przyspieszy¢ Twoj rozwéj, ale po prostu utatwic
codzienng prace.

Wiecej towarzystw = wieksza skutecznosc¢

Podpisywanie osobnych umoéw z kazdym towarzystwem ubezpieczeniowym to dtugi i
zmudny proces. Wspétpracujac z multiagencja, zyskujesz dostep do szerokiej oferty
TU od reki - bez formalnosci, bez koniecznosci osobnego szkolenia produktowego dla
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kazdej firmy. To ogromna korzys¢ w pracy z klientem, ktéry oczekuje wyboru,
poréwnania i konkretéw.

U nas masz dostep do kilkunastu towarzystw juz od pierwszego dnia wspotpracy - z
narzedziami, wsparciem i materiatami.

Technologia, ktora dziata od razu

Nowoczesny agent nie dziata w zeszycie. Potrzebuje CRM, zdalnego podpisu,
przypomnieh o wznowieniach, poréwnywarek i narzedzi do szybkiego przygotowania
oferty. To wszystko dajemy naszym partnerom w Diamond Finance - bez
dodatkowych kosztéw, integracji czy testow. Systemy sg gotowe, sprawdzone i
skuteczne.

A jesli chcesz dziata¢ zdalnie lub hybrydowo? To tez mozliwe - wielu naszych
partneréw korzysta z narzedzi zdalnych na co dzien, sprzedajgc skutecznie poza
biurem.

Rozwdj nie musi oznacza¢ samotnosci

Niezaleznos¢ nie wyklucza wsparcia. W modelu multiagencyjnym mozesz rozwijac
wiasne biuro, zespét, rekrutowad subagentéw, a nawet otwiera¢ nowe lokalizacje -
wszystko w oparciu o zaplecze, jakie zapewnia Diamond Finance. To oznacza, ze nie
musisz uczy¢ sie wszystkiego na btedach - masz wokét siebie ludzi, ktérzy juz
przeszli te droge.

Czas to pieniadz

Wtasna agencja to nie tylko sprzedaz. To tez ksiegowosé, reklamacje, negocjacje z
TU, marketing i obstuga techniczna. W modelu wspoétpracy czesé z tych zadan
przejmujemy my, a Ty mozesz skupic¢ sie na tym, co najwazniejsze: rozmowie z
klientem. Czasem nawet jedno godzinne spotkanie wiecej w tygodniu moze
przetozy¢ sie na kilka dodatkowych polis.

Z kim pracujesz, ma znaczenie

Wspétpraca z multiagencja to nie tylko dostep do produktow - to tez ludzie, kultura
pracy i wzajemne wsparcie. Budujemy spotecznos¢, w ktérej kazdy agent moze
liczy¢ na pomoc, inspiracje i mozliwos¢ rozwoju. Spotkania, szkolenia, materiaty, ale
tez zwykta obecnosc¢ - to wszystko wptywa na komfort pracy i satysfakcje z zawodu.
Wiarygodnos¢ i wizerunek

Klienci coraz czesciej sprawdzajg, z kim majg do czynienia. Agent reprezentujgcy
uznang multiagencje z wieloletnim doswiadczeniem dziata na starcie z wiekszym
zaufaniem. To nie tylko kwestia logo - to efekt catego procesu: od profesjonalnej
oferty po klarowng obstuge.

Pracujgc z nami, mozesz korzystac z sity marki Diamond Finance - bez rezygnacji z
wtasnego stylu.



Stabilnosc¢ i bezpieczenstwo

Branza ubezpieczeniowa to nieustanne zmiany: nowe przepisy, nowe produkty,
zmiany prowizji. Dobra multiagencja trzyma reke na pulsie - i przekazuje swoim
partnerom wszystko, co wazne. Ty nie musisz Sledzi¢ rynku samodzielnie.
Otrzymujesz aktualne informacje, wsparcie formalne i pewnos¢, ze dziatasz zgodnie
Z przepisami.

Zobacz, jak to wyglada u nas

W Diamond Finance stworzyliSmy model wspdtpracy, ktory taczy niezaleznos¢ z
realnym zapleczem. Nasi partnerzy rozwijajg wtasne biznesy w oparciu o
nowoczesne narzedzia, szeroka oferte TU i ludzkie podejscie. | co wazne — caty czas
moga liczy¢ na nasze wsparcie.

Chcesz sprawdzi¢, czy to dla Ciebie? Kliknij.
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