Wiele oséb trafia do branzy ubezpieczeniowej z bardzo réoznych miejsc.
Jedni maja doswiadczenie sprzedazowe, inni sa po kursie, jeszcze inni - po
prostu szukaja niezaleznosci i chca robic¢ cos, co ma realna wartosdé.
Niezaleznie od punktu wyjscia, kazdy z nich potrzebuje jednego: solidnego
zaplecza, ktére pozwoli rozwijac¢ sie w bezpiecznych warunkach.

W Diamond Finance od lat pracujemy z agentami na réznych etapach kariery. |
wiemy, ze sukces w tym zawodzie nie przychodzi przypadkiem. Jest efektem pracy,
relacji i dobrego systemu. Dlatego dzis pokazemy, jak wyglada realne wsparcie
multiagencji - w codziennej praktyce.

Start bez stresu

Pierwsze tygodnie w branzy to zawsze wyzwanie. Zamiast rzuca¢ nowego agenta na
gteboka wode, dajemy mu przewodnik, opiekuna i konkretne narzedzia. Nasz
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onboarding to zaplanowany proces, ktéry krok po kroku wprowadza w Swiat
produktéw, procedur i dobrych praktyk.

Od samego poczatku agent nie jest sam. Moze zadawac pytania, popetniac btedy,
uczy¢ sie w tempie, ktdre dla niego jest komfortowe. A kiedy przychodzi czas na
pierwsze polisy - wie, ze ma wsparcie w tle.

Szkolenia, ktore daja realne efekty

Rozwdj to nie tylko teoria. Dlatego nasze szkolenia sg projektowane z myslg o
praktyce: jak rozmawiac z klientem, jak analizowa¢ potrzeby, jak zamykac sprzedaz,
jak dziatac zdalnie. Nie uczymy ,jak sprzedawac” - uczymy, jak doradza¢ madrze i
skutecznie.

Oferujemy dostep do bazy wiedzy, konsultacje indywidualne i warsztaty z
ekspertami. | co najwazniejsze - to wszystko jest dostepne nie tylko dla
poczatkujacych. Wielu doswiadczonych agentdéw korzysta z tego, by rozwijac sie
dalej, doskonali¢ komunikacje lub przygotowac sie do budowy wtasnego zespotu.
Nowoczesne narzedzia = wiecej czasu dla klienta

Dobry agent to nie ten, ktéry zna kazdy produkt na pamie¢, ale ten, ktéry wie, jak
wykorzystac systemy, by by¢ blizej klienta. Dlatego nasi partnerzy dostaja dostep do
narzedzi, ktére realnie utatwiajg sprzedaz: CRM, platforma do wystawiania polis,
kalkulatory, automatyczne przypomnienia o0 wznowieniach, gotowe materiaty
ofertowe.

Nie trzeba prowadzi¢ kalendarza na papierze, nie trzeba wpisywac¢ wszystkiego
recznie. Nasza technologia robi wiele rzeczy ,w tle”, dzieki czemu agent moze
skupi¢ sie na tym, co najwazniejsze - rozmowie z cztowiekiem po drugiej stronie.
Mozliwosc¢ skalowania biznesu - na Twoich warunkach

W Diamond Finance nie stawiamy limitéw. Jesli chcesz dziatac¢ jako samodzielny
agent - wspieramy Cie w tym. Jesli planujesz otworzy¢ wtasne biuro, zatrudnic
subagentéw, zbudowac zespodt - damy Ci do tego narzedzia i wiedze.

Mamy partneréw, ktérzy przeszli z nami catg droge: od pierwszej polisy, przez rozwd;
lokalnego biura, az po zarzgdzanie wtasng siecig agentéw. To pokazuje, ze
multiagencja moze by¢ nie tylko punktem startu, ale tez miejscem dtugofalowego
rozwoju.

Motywacja i relacja - wiecej niz umowa

Wspétpraca to nie tylko prowizje i system. To tez ludzie, z ktérymi rozmawiasz na co
dzien, ktérzy wspierajg Cie, kiedy co$ nie wychodzi, i cieszg sie z Twoich sukceséw.
Budujemy zespdt, ktdéry zna sie nawzajem, dzieli sie wiedzg i jest po prostu
zaangazowany. To robi réznice - szczegélnie w chwilach zwatpienia.

Zacznij tam, gdzie mozesz rosna¢



Jesli myslisz o karierze w ubezpieczeniach albo chcesz rozwing¢ skrzydta w dobrym
partnerstwie, zobacz, jak wyglagda nasz model wspdtpracy. W Diamond Finance
wspieramy rozwoj agentdéw na kazdym etapie - od pierwszej polisy po pierwsze
biuro.
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